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minuje plemeno Cerveny hols§tyn, ktorého
stiéasny stav je 350 kusov dojnic a 350 ks
vykrmovych bykov. Efektivitu Zivoéisnej
vyroby vyrazne zlep8uje vlastny bitanok.
Ten bol vybudovany este v roku 1994 s cie-
fom finalizacie vyroby misa. Produkty boli
odbytované prostrednictvom siete podni-
kovych predajni. Rastuce hygienické po-
Ziadavky a dovoz lacného masa viak spé-
sobili, Ze bitinok ostal od roku 1998 az do
roku 2012 nevyuZivany. Zmena nastala po
realizacii projektu na jeho modernizaciu,
kedy druzstvo s vlastnych zdrojov investo-
valo 60 % z celkového objemu 168 tis. eur.
Zvysok investicie bol uhradeny zo $tatnych
a europskych zdrojov.

Predavat jatocné polovice ogipanych alebo
hovédzie Stvrte neprinasalo efekt, aky by
zodpovedal naroénosti prevadzky bitdnku.
Zariskovali a rozhodli sa zvySit profitabilitu
cestou produkcie masovych vyrobkowv.
.Prevadzkovat bitunok nie je jednoduché.
Neustale vads bombarduje hygiena a ostat-
né institacie. Napriklad v jednom roku sme
kvéli zmene predpisov museli dvakrat me-
nit dvere. Dalej je to o l'udoch, mésiarske
remeslo neméZe robit hocikto”, dodava
Ing. Kralik

Predaj vyrobkov do inych obchodov bola
skdr z nidze cnost, ako efektivny biznis
plan. Na rad tak pri$lo zriadenie podniko-

Agronom podniku Pavol PaZitny.

vej predajne v aredli druZstva. KedZe len
v Bosackej doline Zije viac nez 5000 l'udi,
obchod sa uchytil. Nasledovalo otvorenie
druhej predajne priamo v Novom Meste
nad Vdhom. Okrem svojich vyrobkov pona-
kaju aj sortiment inych potravin a drogérie.
Dve predajne generuju mesacéné trzby na
trovni 100 tis. eur. Kvéli Sirokému sorti-
mentu a logistike bolo nutné v areali druz-
stva zriadit aj centralny sklad, ktory za-

Hiivu odbytuji prostrednictvom viastnych predajni.
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mestnal dal$ich dvoch ludi. V predajniach
ponukaji aj Gerstvé Capované mlieko, kto-
rého denne predaju v rAmci oboch predajni
viac nez 700 litrov. ,Vlastné predajne nam
generuju trzby, ktoré mame vdaka konco-
vym zakaznikom hned v pokladni, nemusi-
me na peniaze ¢akat, ako je to pri predaji
produktov obchodnikem alebo spracovate-
lom,” hodnoti biznis plan Ing. Kralik.

Moznost odbytu cez vlastné predajne
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