v pripade predaja mlieka vy3sie uvedeny hod
neplati. Chov 350 dojnic generuje denne okolo
7500 L mlieka, z ktorych predaji v predajniach
okolo 700 litrov; teda priblizne desatinu pro-
dukcie. ZvySok putuje do mliekarne v Cervenom
Kameni, kde sa bo3dcke mlieko méze popysit
top kvalitou medzi dodavatelmi. Je to dané
tym, Ze manaZment venuje velkd pozornost
prave kvalite mlieka, ktoré sicasne preddva
iv predajniach. ,Nesdstredime sa na maximali-
zdciu Gzitkovosti, ale na dlhovekost dojnic, na
to, aby sme dosiahli medziobdobie pod 390 dni
a vykazovali priaznivé reprodukéné parametre”,
hovori o stadde dojnic predseda, pricom dodava,
Ze priemernd Gzitkovost stdda sa hybe v okoli
8000 kg mlieka na dojnicu. Stratégia evidentne
funguje, kedZe sa podniku dari dordbat mlieko
(rok 2019) pri priemernych ndkladoch okolo
0,31 €/1. Aj vdaka domacemu predaju ho pri-
tom aktudlne realizujd v priemere za 0,36 €/1.

Nie vietky artikle sd v3ak v zisku. Napriklad
taky predaj hlivy Gstricovej sldzi skér na do-
plnenie sortimentu, vyroba je inak stratova.
Délezité viak je, ze v pluse sa nachddza vdaka
finalizacii i chov osfpanych. Predseda viak pri-
znava, Ze je pre podnik coraz taziie generovaf
zisk a to napriek tomu, Ze trzby druZstva rasti
kazdy rok. ,Je to taky paradox, &m viac v ag-
rarnej vyrobe produkujete, o to menif zisk
dosahujete. Kazdy defi sa sdm seba pytam,
kde robim chybu, ze tomu tak je?”, poklada

Medzi najrentabilnejsie plodiny patri cukrovd
repa. Na snimke priprava jarného prihnojovania

repky.

si otdzku V. Krdlik. Samozrejme, tusi, kde je
problém, no nevie s tym vela urobit. Jednym
z faktorov tohto vyvoja je skutoénost, ze za
ostatné dva roky vyrazne vzrastli mzdy pra-
covnikov (aj vdaka nocnym priplatkom), no si-
¢asne agropodniky majli stdle len obmedzené
moZnosti zvySovat ceny svojej produkcie, aby
tato disproporciu v ndkladoch vykryli. To plati
aj pre tych, ktorf finalizujd produkciu s prida-
nou hodnotou. Pretoze i zdraZovanie produk-
tov v predajni md svoje limity definované silou
kiipyschopnosti obyvatelstva ako aj konkuren-
ciou zo strany obchodnych retazcov. Druhym
problémom je systém nastavenia podpér v od-
vetvi. KedZe priame platby sliZia ako podpora
prijmu a sti€asne su vypldcané dominantne na

plochu, neplati priama Gimera, Ze &m viac ro- |

profil / inzercia @

0 mdsové vyrobky druistva je obrovsky zdujem.
Predajriia v Bosdci aj pocas nasej ndvstevy , pras-
kala vo Svikoch”.
bis a produkujes, o to vaési zisk dosahujes. No
kazdopddne pokles zisku pri rasticich tribach
a rasticej produkcii (aj s finalizdciou) je demo-
tivaény a to nie je spravne. Tento trend priam
vell manazmentom slovenskych agropodnikov
~racionalizovat” vyrobu. V pripade PD Boséca
by to znamenalo zanechat viacero aktivit, pra-
ve ktoré v3ak robia toto druZstvo unikitnym.
A tak je to hlavne hrdost Vladimira Krélika na
znacku ,PD Bosdca”, jeho lokélpatriotizmus
no i pozitivna odozva miestnych ludi, ktoré
mu doddvaji novii a novd energiu vytrvat na
vytycenej (aj ked ndrofnejiej) ceste dalsieho
rozvoja agropodniku v srdci Bosdckej doliny na
strednom PovaZzi.
David Karkulin
Snimky: M. Dukes






